DESTAQUE

O desafio de investir na
poupanca de longo prazo
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Presidente da FenaPrevi,

Osvaldo do Nascimento,
fala sobre educacdo
financeira, mercado

de previdéncia e
) microsseguro

www.planetaseguro.com.br



%

Carlos Alberto Pacheco

Andlise informativa do panora-
ma econdmico brasileiro. Essa ¢ a
principal caracteristica do atual pre-
sidente da Federa¢do Nacional de
Previdéncia Privada e Vida (Fena-
Previ), Osvaldo do Nascimento, co-
nhecedor profundo desse segmento.
Ele esta a frente do cargo desde 7
de fevereiro e imprime uma marca
muito peculiar — ¢ didatico em suas
explanagdes. Com o compromisso
de continuar o trabalho desenvolvi-
do pela gestdo anterior, Nascimento
ressalta a tarefa de educar o cidadao
e investidor brasileiro como uma
de suas a¢des fundamentais em seu
mandato.

“Num cenario de juros baixos, as
pessoas reunem as condi¢des neces-
sarias de entender como formar uma
poupanga de curto, médio e longo
prazos”, reiterou o presidente da Fe-
naPrevi, em entrevista exclusiva a
reportagem da Revista Seguro To-
tal. O cidaddo pode planejar melhor
as suas aplicacdes e adequar o or¢a-
mento familiar a uma perspectiva de
futuro. Contudo, o investidor deve
preocupar-se em conhecer como
funciona o mercado de previdéncia
e vida, antes de optar por um produ-
to especifico.

Ao adquirir a percepg¢do desse
mercado, segundo Nascimento, o
investidor sabera alocar adequada-
mente seus recursos. “As pessoas
devem saber como assumir 0s ris-
cos num cenario de juros baixos. No
caso da previdéncia complementar,
ha diferencas no tratamento tributa-
rio nos planos de PGBL ¢ VGBL”,
adverte. O presidente da FenaPrevi
aponta a internet como ferramenta
importante na escolha do produto.
Um exemplo sdo os simulares on-li-
ne das seguradoras que oferecem in-
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formagdes (e probabilidades) sobre
o tipo de investimento e o aporte de
recursos desejados, seja de seguro
de vida ou previdéncia.

Quanto aos produtos ligados a
pessoas, o presidente espera que
o desempenho favoravel de 2012
e dos anos anteriores se repita em
2013, como foi o caso do seguro
prestamista. Este configura-se como
uma prote¢do financeira para em-
presas que vendem a crédito, bem
como ao segurado que fica livre da
responsabilidade em caso de sinis-
tro. Para o executivo, o trabalhador
com renda adequada ainda busca o
seguro de vida em casos muito espe-
cificos. A educagdo financeira tam-
bém estimularia o cidaddo a buscar
sua protecdo e da propria familia.

De fato, a educacdo financeira
flui com naturalidade em um am-
biente econdmico estavel. Afinal, o
governo procura manter a inflagao
sob controle. Por outro lado, o indi-
ce de desemprego ¢é baixo e o poder
aquisitivo do brasileiro mantém-se
em niveis satisfatorios. O cenario de
céu de brigadeiro s6 ndo é comple-
to porque a previsdo do crescimento
do Produto Interno Bruto (PIB) em
2013 ¢é de 3,1%, de acordo com o
Banco Central — antes a estimativa
era de 4%. Mas esse ndo ¢ um dado
que preocupa o presidente da fede-
ragdo. “E importante que 0 governo
se empenhe para que o crescimento
do PIB seja compativel com a evolu-
¢do de nossa economia, pois, assim,
havera uma atragdo maior de inves-
timentos de longo prazo™, comenta.
Em sua opinido, o Brasil ndo pode
utilizar recursos da previdéncia para
projetos de baixo retorno.

Nascimento reitera que, quanto
mais pessoas ocupadas, melhor ¢
o desempenho do setor. “Em 2012,
as reservas técnicas da previdéncia

cresceram 29% e, até o final deste
ano, esse percentual deve ultrapassar
30%”, acredita. Nesse prognostico,
em 2013, o volume de reservas po-
dera ser superior a R$ 400 bilhdes.
De qualquer forma, Nascimento es-
pera que o brasileiro se conscienti-
ze cada vez mais da necessidade de
poupar e reverta um quadro desfavo-
ravel. “Hoje, a poupanca representa
apenas 13% do PIB”, lamenta.

Microsseguro

A ascensdo social tem sido um
fendmeno genuinamente brasileiro,
sobretudo em relagdo a nova classe
C. Para quem tinha pouca capaci-
dade de poupanga, o microsseguro
surge no cenario econdmico como
forma de preservar o pequeno patri-
monio, pavimentando o caminho da
ascensdo social. Os seguros de baixo
preco oferecidos pelas seguradoras
sdo diversificados e cabem do bolso
dos emergentes. “Na medida em que
a taxa de desemprego continue redu-
zida, as pessoas terdo estimulo para
garantir seu patriménio conquistado
ao longo do tempo”. A propagacdo
do microsseguro ¢ uma das metas da
gestdo de Osvaldo do Nascimento.

O presidente da FenaPrevi de-
fende a popularizagdo dos seguros
com a consequente simplificagdo
dos processos, cujas regras atuais
sdo extremamente “onerosas” e “an-
tiquadas”. E defende o aperfeigoa-
mento da legislacdo do mercado. Em
seu mandato, Nascimento quer via-
bilizar um projeto de levar o concei-
to do seguro e a educagdo financeira
para as escolas de ensino médio do
Pais e, assim, dar sua contribui¢do
no sentido de mostrar a sociedade a
importancia de proteger a vida e o
patrimonio. “O brasileiro deve ter o
direito de realizar o sonho da fami-
lia”, enfatiza.




